TALLER ONLINE en Vivo

Ventas exitosas en la comercializacion

de servicios de OQutsourcing.
12 HORAS DE DURACION / 2,3y 4 de Diciembre 2020

Retos ante Ante el COVID-19y Recesion Econdmica.

Contraccion enla demanda.
~ en Almacenes regionales. spL

~atro reduccion apL

nto
Brce
encia

Este taller cumple las
expectativas para los ejecutivos
logisticos comerciales que
requierdn enriquecer su optica del
negocio en la gestion Logistica
para el 2020-2024

Este NO es un taller pregrabado:
usted y todos sus colaboradores

podrdn hacer preguntas e - _12. . o
interactuar con el facilitador y 9:00am-13:00 pm  Horario Valle de México
demds participantes 100 % con ejemplos actualizados a la practicidad de convivir con la logistica

jen tiempo real!

@ Costo del taller:
SR P im0 masva

IR R leisye]o) s [1:cluye su inscripcion sin costo al
(55) 19396610 programa de logistica colaborativa
INSCRIPCIONES: (55) 85271095 B2B donde + de 250 empresas
Tel. Oficina: 2229527344 Wi et disminuyen la
oYY LTy Wl ¢/ision de Co2 al planeta.

Contacto@logisticafast.com



La industria de la tercerizacion de servicios logisticos en nuestro pais mostraba un
crecimiento incipiente, sin embargo la pandemia y la contraccién ecénomica implica
nuevos conocimientos clave para entender las necesidades del cliente y comprender
el costo logistico que impacta en la cadena de suministroante ante esta crisis, siendo
labor del ejecutivo que comercializa identificar los impactos de beneficio en servicio
o costo que es capaz de ofrecer bajo la empresa que representa, sea de cadena
extendida o doméstica, para lo cual debe aprender a realizar un diagnéstico de
necesidades del cliente, armar una oferta de valor y dimensionar la rentabilidad de
cada negocio y la repercusién de su comisién. Debiendo reforzar su destreza en
saber exponer a distancia por confinamiento, analizar y coordinar juntas claves con
directivos que representan sus futdras cuentas, coordinar su grupo interdisciplinario
para asegurar el cierre de negocios, establecer sus promesas bajo el cobijo de
contratos claros y métricas y Kpis alcanzables, dimensionar los riesgos patrimoniales,
de inversién y de durabilidad de cada contrato, saber dimensionar cada gestién que
requierd el mercado y saber identificar las ventajas competitivas que ofrece su
empresa y limitantes.

DIRIGIDO A:

www.logisticafast.net




TEMARIO

1.- LO% OPERADORES LOGISTICOS

EN EL MERCADO MEXIAND E IDENTIFICACION

DE LOS SERVICIDS MAS COMOMMENTE
SOUCITADOS

a) Tendencla en México de s operadornes
kqlsticas

B La NUeva manera o8 vender os
servichos logistics

¢) Empatias con el cente que debemas
considerar al prospectar

2.- ENTENDIMIENTO DE LA CADENA DE
ABASTECIMIENTC EXTENDIDA Y LOS
SERVICIOS LOGISTICOS FACTIBLES
) Entendimiento de los requerimientos

d=l dlente, ublcaddn de su mencado
¥ SUS nivedes de Senvicio requerido

b) Anallgs de complefidad operathva,
ipo e mercancias, resqo patrimonial y
restricciones die su I'I'IHI'E_IE

) Mercado meta y tipo de digribucian
primaria, secundarla ¥ de oithma milla

) El perfil profasional de un vendedar
da servicios DQEIIIJ'E- ¥ 5L dreas de

oaoortunidad a desarrollar

) Modelo interlocutor koglstioo donde
58 presenta La emipresa comd coordinador
axsoluto de 1a gestion negoctada, Incluyenda
forwarding, agenda aduaral, almacén,
enbangue, fransparte, vakr agregado y
wqlstica inversa

3- EL ABC DE LA EXPLORACION DE UN

PRCSPECTO DETERMINANDO LA VIABILIDAD
DE UN NEGO{CIO, INVERSION DE TIEMPO EN
PROPUESTA ECONOMICA O5S0LUCION
LOCISTICA
a) Dimension del negocko y omplejidad
&) Eiaboraddn de cuestionaris pricticos

para determinar el valor de un prospecto

) Haborarkdn decuestionarios para

detactar requaimientas espacificos
O o5 procesos 2 tencerizar

4.- SISTEMAS DE CALIDAD, METRICAS Y KPI'S

QUE SON ESENCALES PARA PODER INTEGRAR
EN NUESTRA PROPUESTA DE NEGOCID
) Procesos estralégicos y su hilaclon
£on L3 métrica de mediclan
b) Shstemas de caldad requeridos
) Ejemipias de Kpi's estratégicos para
mantenar un |UEEIQ-D comendal

5.- MARKETING ¥ DNFUSION COMERCIAL

PARA APOYAR LA COMERCIALIZACION
DE MUESTROS SERWICIOS LOGISTICOS
) lmaden ¥ disand de nuestra pagina 2n Interniet

b) Caklogos y tripticos a desamoliar /
Contenido esencial

¢J Ferlas, convendiones y evenbos 2 donde asistr
) Campanias 2 ejcutar par reds sockles

&) Como participar con wun stand ¥ en Queé eventos
7 Costo del area de comerclallzadan y vertas

dentro del negocio

6.- DRGANIZACHIN ¥ CONTEMIDO EN

PRESENTACIOMES EJECUTIVAS

) Como dinigir iajunta

b) Organizackan ce contenido y definir
Qué gjacutivos participan de a empres:
a3 IDgIar un Ciame de nagocio

¢ H arte de oratoria, parsussion al cliente

¥ pskooiogla

7- CLAUSULAS DE CONTRATO ESENCIALES

¥ DiE ALTO RIESGO

) Durabllidad

o [ nversones

) Curva de aprendiz)e

) Mermas operaivas
&) Penallzadones

M Anexas del contrato




jAproveche Nuestros Descuentos empresariales!

INVERSION
CONEXIONES ~ PRONTOPAGO  Topeipyp

1 CONEXION $3,5100.% $3,900.%°
2 CONEXIONES $5,900.%° $6,240.%

3 CONEXIONES $9,000.%

www.logisticafast.net

REQUERIMIENTOS MINIMOS ¢Qué hacer el dia del curso?
onectarse 30 minutos antes del inicio del seminario con

DE CONEXION v . el inicio del seminar
* Internet de banda ancha. la liga y claves que usted recibié una vez realizado su pago.
* Sin restricciones para ver videos por Internet. * Acceder al video instruccional.
* Bocina y micréfono (diadema). * Imprimir o guardar sus materiales.
* Sj usa PC sugerimos conexién con cable Ethernet. * Disfrutar el seminario de acuerdo a las indicaciones @
* Desde la comodidad de su Mobile (Celular o Tableta). alinicio del mismo.

Siga estos sencillos pasos:
* Diploma de reconocimiento de participacion

* Constancia de competencias o de habilidades A o
laborales DC-3 —

* Exposicion del Ing. Miguel Lépez Fiesco

L L. ~—
* Informacion estratégica '
* Material de apoyo via electrénica
*12 horas de capacitacion contacto@logisticafast.com
: i ; - 55 1939 661 o
EN SUFACTURA Y NOMBRE DEL

PARTICIPANTE

CHEQUE O DEPOSITO EN VENTANILLA

Nombre del beneficiario: AVANCE TRANSFERENCIA Www,logisticafast,net
FINANCIERO Y TECNOLOGICO SC ELECTRONICA

Banco: BanBajio

Sucursal: VENUSTIANO CARRANZA 477-7072700
CALLE 10 DE MAYO 125 COL. INDEPENDENCIA

Banco: BanBajio
Clabe interbancaria: 030225900011286234

C€uenta CLASICA: 0191249990201

Nos reservamos el derecho de cancelar o posponer algtin evento de capacitacion que no retina el minimo de participantes requerido o por alguna
circunstancia ajena a nuestro control.

Mensajes via Whatsapp: (55) 1939 6610 ®

Tel. oficina: 222 952-7344 [ 222 958-6378 capacitacion@.logisticafast.com
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